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山西星道购科技有限公司融资计划书

【项目名称】年产 3000 万瓶植物抗菌提取液生产线

【市场地位】填补国内同行业空白，市场目前未有同类产品。

【优势特点】天然植物本身对真菌具有抵抗能力，我们采取

特殊工艺对植物内抗菌部分进行提取。目前世界上对真菌的

普遍处理方法是杀灭、杀死，但效果利弊显示明显，因为真

菌和人体细胞最为相似，伤敌一千自损八百，治愈的同时使

皮肤受到损伤，中药无单方可用，复方对真菌效果反复使用

后产生抗药性，而我们的纯植物提取液原理是抑制而非杀灭，

让真菌和细胞同时存在，但可以让真菌停止活动和繁殖，直

至真菌自然死亡，这样可避免对皮肤产生二次伤害。所以，

产品的亮点在于用自然界的规律消除真菌对身体的损害，做

到无害治疗。

【应用范围】由于对皮肤能进行深度净化，可光洁皮肤，消

除异味、瘙痒、溃烂，避免蚊叮虫咬等。天然无害可制成美

肤用品、杀菌制品，用途广泛。

【市场前景】世界皮肤病患者占总人口一半以上，按每瓶 20

元（100ML）计算，仅仅一亿人使用，每人每年使用 30 天（此

为保守算法），就是 600 亿的市场，美容制品的市场就更不

可估计，同时还可以衍生出许多边缘产品，市场没有天花板，

潜力巨大。新产品不断，适合风险资金进入后进行后期操作。



【项目现况】已进行了 3 年的临床人体试验、推广，有效率

达到 100%，产品急需在全国进行批量产业化，目前 OEM 小批

量生产。

【项目投资】总投资 1.2 亿元，分二期建设，一期项目总投

资 6000 万元，其中：生产设备总投资 3000 万元，厂房、办

公用房改造投资 1000 万元，微生物实验室投资 500 万元，

流动资金 1500 万元。二期投资 6000 万元，将以提高产能为

投资方向。

【融资需求】6000 万元第一期投资。用款时间 2017 年 1 月

至 2019 年 12 月。

【项目选址】拟在山西省晋中经济技术开发区（国家级）选

址，投资建设植物抗菌提取液生产厂。

【环保保护】该项目生产过程中，无废水排放，无废气排放，

废渣可制作有机肥。完全能达到环保要求。

【效益分析】按建厂规模计算每天 8 小时，生产能力单品种

每天十万瓶，单品出厂价格 20 元，单日产值 200 万，年产

值为 5 亿元，净利润为 1.2 亿，可上缴税收 8000 万元，提

供 100 多个就业岗位。

【拟合作单位】中国中医科学院中药研究所

网富天下（北京）电子商务有限公司

山西晋中开发区管委会

【合作成立单位】中国古方研究所 植物制剂研究所



【风险预估】1.假货风险 2.更新技术的出现

【还款来源】产品的销售净利润，由于产品净利润率高达 40%，

还款将非常容易。

【还款计划】2019 年 12 月还清全部投资。

【发展规划】

2016 2017 2018 2019

1.引入投资和人

才，搭建好企业

框架

1.全年完成 5 亿

元收入，实现净

利润 1.2 亿

1.全年完成 15

亿收入，实现净

利润 5 亿

1.全年完成 20

亿收入，实现净

利润 6 亿

2.在北京召开招

商会，招 30 个省

代理并入股成为

股东

2.论证后 30 种

古方试产试用，

同时再收集 30

种古方并论证

2.古方试产，同

时在全国推广建

立中国古方连锁

药店

3.开发出新系列

产品 5 种，从全

国拿回中医古方

30 种并论证

3.启动上市流程 3.上市

4.引入 A 轮投资



山西星道购科技有限公司

战略营销计划书

本计划书为公司营销纲要的指导性文件，实施过程中将根据

实际情况加以修正。

【营销布局】产品要面向全国市场，特在北京注册“古生堂

生物科技（北京）有限公司”，作为面向全国的营销窗口。

【品 牌】以山西星道购科技有限公司为主体，注册商标

“古生堂”。商标局已受理。

【营销方式】采取同品种多种包装的形式，和不同的销售商

合作，批发商、微商、直销企业、药厂等四个渠道展开全方

位合作。

【营销区域】鉴于产品的特性，以沿海地区及空气潮湿区域

为主要销售方向，其余为次要方向。

【营销推广】通过网络平台、自媒体、微信平台等低成本高

效率的方式在北京与网富天下（北京）电子商务公司合作推

广。

【营销目标】3 年内与 8 家批发商建立紧密合作关系，与 2

家直销企业建立代加工业务，与 5家药厂建立供求合作关系，



直接建立自己的网销团队“古生堂”

山西星道购科技有限公司管理层介绍

董事长

刘军，男，汉族，1968 年出生，现居住山西晋中市。

【教育经历】

1991 年毕业于山西太原重机学院机械专业

2002 年毕业西安交大 MBA 管理专业

【工作经历】

1991 年-2000 年 山西经纬股份（上市公司）产供销岗位

2000 年-2002 年 晋中西格玛电气有限公司任总经理

2002 年-2007 年 山西经纬新机械有限公司任董事长

2008 年 2010 年 山西鸿基科技股份有限公司董事长助理兼

纺机部部长

2010 年 2016 年 任 晋中西格利峰贸易有限公司

晋中汇付通电子技术服务有限公司

晋中星道网络科技有限公司

山西星道购科技有限公司

古生堂生物科技（北京）有限公司

等公司董事长。



总经理

马德琨，女，汉族，生于 1976 年，现居住山西晋中市。

【教育经历】

1999 年毕业于山西大同煤校中师专业

2010 年函授本科毕业于吉林师范大学

【工作经历】

1999 年至 2000 年 任教于山西大同早期教育学校

2000 年至 2002 年 任教于山西太原东大学校

2002 年至 2013 年 山西现代双语学校级部、教研主任

2013 年至 2014 年 晋中榆次比特易早教中心任店长

2014 年至 2015 年 晋中榆次后沟古村旅游股份有限公司

任总经理

2016 年 至今 晋中星道网络科技有限公司

山西星道购科技有限公司

古生堂生物科技（北京）有限公司



财务总监

谌锐，男，汉族，生于 1973 年，现居住山西晋中市

【教育经历】

1995 毕业于山西财经学院会计学专业，会计师职称，晋中市

重大项目稽察特派员办公室特聘财务专家。

【工作经历】

1992 年至 1998 年 经纬合力公司齿轮厂

1998 年至 2000 年 太平洋保险公司晋中办事处

2000 年至 2003 年 中兴财会计师事务所，审计员，项目组

负责人

2003 年至 2007 年 航天通信控股集团股份有限公司计财处

南京中富达电子通信技术有限公司财务总监

2007 年至今 晋中兴瑞会计服务有限公司总经理，同时受聘

为本公司财务总监



生产技术总监

刘洋，男，汉族，生于 1972 年，现居住山西晋中市

【教育经历】

1993 年毕业于山西太原重机学院电气自动化专业

【工作经历】

1993 年-2001 年 山西经纬股份（上市公司）电气部

2002-2003 年 晋中西格玛电气有限公司

2003 年-2010 年 山西经纬新机械有限公司

2010 年 2016 年 晋中西格利峰贸易有限公司

晋中汇付通电子技术服务有限公司

晋中星道网络科技有限公司

山西星道购科技有限公司

古生堂生物科技（北京）有限公司



申 请 函

晋中经济技术开发区经济发展局：

针对我公司项目特做如下介绍，并做以下申请。

【项目名称】年产 3000 万瓶植物抗菌提取液生产线。

【市场地位】填补国内同行业空白，市场目前未有同类产品。

【优势特点】天然植物本身对真菌具有抵抗能力，我们采取

特殊工艺对植物内抗菌部分进行提取。目前世界上对真菌的

普遍处理方法是杀灭、杀死，但效果利弊显示明显，因为真

菌和人体细胞最为相似，伤敌一千自损八百，治愈的同时使

皮肤受到损伤，而我们的纯植物提取液原理是抑制而非杀灭，

让真菌和细胞同时存在，但可以让真菌停止活动和繁殖，直

至真菌自然死亡，这样可避免对皮肤产生二次伤害。所以，

产品的亮点在于用自然界的规律消除真菌对身体的损害，做

到无害治疗。

【应用范围】由于对皮肤能进行深度净化，可光洁皮肤，消

除异味、瘙痒、溃烂，避免蚊叮虫咬等。天然无害可制成美

肤用品、杀菌制品，用途广泛。

【市场前景】世界皮肤患者占总人口一半以上，按每瓶 20



元（100ML）计算，仅仅一亿人使用，每人每年使用 30 天（此

为保守算法），就是 600 亿的市场，美容制品的市场就更不

可估计，同时还可以衍生出许多边缘产品，市场没有天花板，

潜力巨大。

【项目现况】已进行了 3 年的临床人体试验、推广，有效率

达到 100%，产品急需在全国进行批量产业化，目前 OEM 小批

量生产。

【投资规模】项目总投资 1.2 亿元，分二期建设，一期项目

总投资

6000 万元，其中：生产设备总投资 3000 万元，厂房、办公

用房改造投资 1000 万元，微生物实验室投资 500 万元，流

动资金 1500 万元。

【建设内容】一期项目需要：生产厂房需要 3000 平方米，

库房 1000 平方米，办公 1000 平方米，微生物实验室 500 平

方米。

【项目选址】在山西省晋中经济技术开发区（国家级）选址，

投资建设植物抗菌提取液生产厂。

【环保保护】该项目生产过程中，无废水排放，无废气排放，

废渣可制作有机肥。完全能达到环保要求。

【效益分析】按建厂规模计算每天 8 小时，生产能力单品种

每天十万瓶，单品出厂价格 20 元，单日产值 200 万，年产

值为 5 亿元，净利润为 1.2 亿，可上缴税收 8000 万元，提



供 100 多个就业岗位。

针对项目现状，特做如下申请：

1、申请入驻晋中经济开发区生物医药园区。

2、申请提供 20 亩土地及地上厂房和办公区。

3、申请享受开发区出台的各项优惠政策。

请复函给予答复。

山西星道购科技有限公司

2016-10-18








